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1 Introducéo e objetivos

A bracatinga (Mimosa scabrella Benth.) € uma arvore nativa que se desenvolve bem na regido metropolitana de
Curitiba e nos municipios de Rio Negro, Sdo Mateus e Unido da Vitdria no Parana. Ela é caracteristica e exclusiva
da vegetacdo secundaria da Floresta Ombrofila Mista - Floresta com Araucaria - (CARVALHO, 1994). A bracatinga
é explorada para ser comercializada como lenha ou pode ser consorciada com cultivos agricolas (feijao e milho).

Este trabalho tem por objetivo apresentar algumas caracteristicas do mercado da bracatinga. Inicialmente foram
considerados informac¢des secundarias obtidos nos trabalhos realizados por Mazuchowski, et al.(1990); Laurent
(1989); Carpanezzi (1988), Carpanezzi (1994), Baggio (1994), que mostravam as caracteristicas de sua producéo
ao nivel dos produtores.

2 Material e métodos de analise

Neste trabalho as informagBes basicas de consumidores para conhecer as necesidades e o consumo de
bracatinga foram obtidas através de entrevistas diretas com 5 empresas, na regido metropolitana, e pela aplicacao
de questionarios que foram preenchidos pelos empreséarios consumidores sem a presenca do entrevistador.
Foram enviadas questionarios para 100% do publico alvo e, destes, 7% retornaram, sendo utilizados para este
estudo. Os dados sdo analisados através de tabelas comparativas.

3 Andlise e discussao dos resultados

Os dados mostram que as empresas situadas no municipio de Colombo e que produzem cal e calcario ha mais de
5 anos vem substituindo lenha da bracatinga por energia alternativa, principalmente pela serragem. Os
argumentos utilizados e favoraveis a serragem como fonte de energia sdo: a) a serragem € competitiva tendo
menor preco de mercado que a bracatinga além de que o poder calorifico € semelhante mas possui maior
homogeneidade calorifica; b) a serragem é facil de ser transportada pois é suficiente que seja colocada num
caminhdo com caixa alta e entregar diretamente no forno da indudstria; ¢) a bracatinga exige maior qualidade dos
caminhdes, dada a possibilidade de fiscalizac@o de transito pela policia rodoviério e pelo IAP; d) a serragem esta,
gquase sempre, situada em locais de facil acesso enquanto a bracatinga, por vezes, estocadas em carreadores ou
locais de dificil acesso; e) a serragem é mais homogénea que a lenha de bracatinga e isto favorece a queima e a
manutencédo de controle de temperatura; f) no transporte da bracatinga ha necessidade de um caminhdo com
motorista e ajudante, enquanto isso o transporte da serragem é suficiente um motorista; g) ha fortes problemas
com a fiscalizacao de transito e a legislacdo. Os empresarios entrevistados informam que toda carga de caminhao
gue sai do mato com bracatinga tem um fiscal do Instituto Ambiental do Parana (IAP) ou um policial rodoviario
parando-os para exigir documentacao e verificagdo dos papéis da lenha transportada, enquanto que, no caso de
serragem, raramente, isso acontece. Por fim, foi fundamental o desenvolvimento de um queimador industrial para
essa substituicdo, isto é, a tecnologia de queima alterou fundamentalmente o processo de secagem a favor da
serragem.

A primeira concluséo deste trabalho indica que s&o varios variaveis que levaram os empresarios envolvidos na
producdo de cal buscarem a substituicdo da lenha de bracatinga por serragem. Contudo, parece ser mais
evidente, nas entrevistas e nos levantamentos através dos questionarios que, de um lado, o queimador de
serragem desenvolvido dada a heterogeneidade do poder calorifico da bracatinga e, por outro lado, a fiscalizacao
de transito e a forma rigorosa de atuacéo do IAP, sdo pontos importantes nesse processo de decisdo.

Nas entrevistas notou-se, por exemplo, que empresas como a Gelinski (Mandirituba) uma das principais
fornecedoras de serragem para o mercado, tem como clientes as fabricas de cal, as empresas que atuam na
fabricacdo de aglomerados (Placas Parana e Berneck), as olarias na producdo de ceramica, outras que fazem
aquecimento de ferros como a Molas Kusman, entre outros. Segundo o proprietario da Gelinski, ele nota que as
grandes empresas que trabalhavam com lenha estdo mudando para serragem dada a facilidade que elas tem em
relagdo a compra da matéria prima. O preco da serragem que, inicialmente, era gratuita, hoje, dado o crescimento
de demanda, as empresas pagam valores superiores a R$ 2,00 por tonelada e, este valor, tende a crescer. Mas,
ele acredita que a serragem vem para ficar nesses espaco de mercado pois ela possui vantagens comparativas
em relacdo a lenha. Por fim a propria possibilidade de compra de serragem com estoques quase que inesgotaveis,
associado ao preco baixo dela, completam o quadro de interesse e uso da serragem como uma fonte alternativa



de energia. Na entrevista nessa empresa concluiu-se que o mercado desse tipo de atividade é otimista. Isto
explica porque o empresario, citado acima, ndo tem necessidade de se procupar na melhoria no seu processo de
producédo e de comercializacdo ou desenvolver um esforco de diversificar sua atuagdo no mercado.

Outras empresas contatadas foram a Berneck no municipio de Araucaria-PR e a Placas parana, expressivas
consumidoras de energia proveniente da lenha. No caso da Berneck a entrevista com o gerente responsavel
indicou que ela seria uma grande compradora de bracatinga. Contudo a matéria prima teria certas caracteristicas
de interesse da industria: bracatinga descascada e com determinadas dimensdo, comprimento e de didametro. A
empresa poderia pagar um valor até 200% superior ao que é pago no mercado de bracatinga. Para obter
bracatinga a empresa procura matéria prima num raio maximo de 200 km. A empresa poderia consumir até 120
mil metros estéreo por ano ou seja uma area anual estimada de 430 hectares (3 mil hectares em periodos de 7 a 9
anos).

No caso de empresa Placas do Parand, que atua no municipio de Curitiba, foi entrevistado o Gerente de Producéo
de Madeira. Ele acredita que a empresa poderia ser uma grande parceira dos produtores e compradora de
bracatinga. Mas, a dimenséo das toras devem Ter, também algumas caracteristicas: 8 centimetros de didmetro e
1,20 m de comprimento. Ele poderia substituir 10% dos atuais 63 mil metros estéreos que compra de Pinus (70%)
e Eucaliptos (30%), anualmente. Outra caracteristica é a necessidade solicitada pelo setor de industrializacéo de
uma madeira mais homogénea e branca. A empresa fabrica pe¢as que devem ser pintadas e manchas na madeira
acabam obrigando a maior nimero de demaos, aumentando os custos de producdo e apresentando uma placa de
qualidade inferior.

Nossa percepcao € que tanto a Berneck quanto a Placas do Parand seriam parceiras dos produtores na compra
da matéria prima de bracatinga. Mas, h& que se construir um novo entendimento na area de legislacdo ambiental
e preservacdo da mata. Este tipo de solicitagéo foi questionado pelos técnicos do IAP. Eles se posicionam contra o
“ laisse faire” na producao florestal com argumentos tanto de cumprimento de legislacdo quanto preservacionistas.
Parece que uma discussao entre as empresas e o IAP seria o caminho para esclarecer os interesses divergentes.

Destaca-se que nos contatos com a Emater-PR de Bocaillva do sul soube-se da existéncia de “nichos de
mercado” para aquisicdo de matéria prima da bracatinga. Sdo algumas empresas de S&do Paulo que desejam
adquirir a bracatinga e desenvolver moéveis para exportacdo. Todavia, dada a disponibilidade atual de bracatinga
ndo se observa nenhuma escassez do produto no mercado.

As respostas provenientes do levantamento voluntério, encaminhado as 330 empresas, com retorno de 7%,
mostram que houve 2 ramos de atividade com 2 respostas cada um: Industria de Cal de um lado e, por outro lado,
as demais empresas. As industrias de cal passaram do uso de lenha para serragem quando a tecnologia da
gueima da serragem chegou na regido metropolitana. Elas procuraram, imediatamente, se adaptar ao uso da
serragem para 0 seus processo tecnolégico. Neste caso tem-se empresas que usaram um volume expressivo de
serragem: de 2.400 até 5.250 m® por ano (Tabela 1).

Outro exemplo ocorrem com as recapadoras de pneus e demais utilizadoras de bracatinga. Observou-se pelos
dados apresentados que essas empresas usam de 576 a 765 metros estéreo por ano. Estas empresas ja tem sua
capacidade de producgéo definido o que faz com que nao variassem a demanda entre os anos de 2002 e 2003. O
consumo delas é superior aos das pizzarias mas inferior ao da lavanderia que consumiu 1000 metros estéreo em
2002. Outro dado que chamou a atenc¢éo refere-se ao elevado consumo de serragem por uma madeireira girando
de 7 mil a 9 mil entre 2002 e 2003. Outra caracteristica interessante de destacar € a origem dessas matérias
primas. Enquanto a serragem tem origem em S&o José dos Pinhais, Fazenda Rio Grande e Tunas do Parana a
bracatinga tem origem centralizada em Bocailva do Sul e Colombo, prioritariamente. Vale destacar, ainda, o
crescimento previstos pelas empresas informantes. Notou-se que a madeireira prevé um crescimento de consumo
de serragem em quase 30% enquanto que as lavanderias, academias e o setor de alimentacdo esses valores sao
de 50% até 100% de 2002 para 2003.

Em relacdo aos fretes pagos no transporte de serragem e bracatinga pode-se constatar que a serragem o valor
fica em torng de R$ 20,00 enquanto que a bracatinga e outras espécies exéticas esse valor cai para, em média,
R$ 4,00 o m°.

Os precos da matéria prima nao variam muito. De forma geral pode-se dizer que eles dependem da demanda por
matéria prima para tocar as agroindustrias que atuam nas regides. Os valores sdo variados mas formam uma base
ja apresentada no levantamento dos produtores. Nota-se, por exemplo, que no caso da bracatinga o metro estéreo
era de R$ 12,00 posto em Curitiba. Logo, cabia ao vendedor pagar o frete. Ja outras empresas pagam em torno
de R$ 16,00 posto na empresa em Curitiba. Ora, como o volume de compra € pouco expressivo parece que nao
grande preocupacdo em reduzir esse valor para R$ 12,00 conforme observamos nos ramos de Alimentacéo e
Lavanderia. No caso dos precos da serragem ocorre mais uniformidade dos valores. Isto se explicada pelo
pequeno numero de fornecedores desse tipo de matéria prima. Ora, os precos variam de R$ 20,00 tanto pelo
metro cubico de serragem quanto pelo valor de transporte. Nota-se, todavia, que ano caso da secagem da



Serecita 0 valor da serragem sobe para R$ 25,00 o m3. Mas, a empresa ndo argumentou as razées que fazem
com que ela pague 25% a mais pela serragem. Isto pode ser explicado tanto pela possibilidade de venda caso a
caso quanto pela informacéo pouco precisa colocada nos questionarios pelos consumidores. Por exemplo, pode
ter ocorrido uma compra no ano onde ele pagam R$ 25,00/m®, enquanto as demais esse valor foi outro (Tabela 2).
Mas, ao informar o usuério ndo considerou a relevancia de destacar essas varia¢cdes que ocorrem no mercado.
Além disso temos que considerar as variagdes caso a caso que existem num mercado em funcéo da capacidade
de negociagdo que possui cada empresa e seus fornecedores.

Tabela 1. Consumo médio anual de Bracatinga, Serragem, Pinus e Eucaliptos de 27 empresas da regido
metropolitana de Curitiba em 2002-03

Anos 1 2 3 4 Total Média | Média
Serragem | Serragem+ | Bracatinga |Bracatinga+| 1+2+3+4 | aritimé |pondera
Outros Outros tica da

Bracatinga 2002 0 1398 26841 1200 29439 1090 1472
Bracatinga 2003 0 490 25081 1200 26771 992 1338
Pinus 2002 0 1200 0 3600 4800 178 1600
Pinus 2003 0 1200 0 3600 4800 178 1600
Serragem 2002 23850 15827 0 300 39977 1481 3998
Serragem 2003 27100 16203 0 300 43603 1615 4360

Fonte: Dados de pesquisa

Empresas de serragem, 10; bracatinga,20 e Pinus,3

Sub. Total 1. Cons. s6 de serragem: 5 empresas (Hotéis, Ceramicas, Madereira, IndUstria de Cal).

Sub. Total 2. Cons. serragem e outras espécies: 3 empresas (Alimentacdo, Benef. Seracita e Olaria).

Sub. Total 3. Cons. bracatinga: 10 empresas (Alimenta¢do, Lavanderia, Reparadora de Pneus, Academia,
Alimentacao, Industria de Mdveis e Ceramica).

Sub. Total 4. 3 empresas (Ceramica, Olaria e outros)

Tabela 2. Municipios de aquisicdo matéria prima e precos de matéria prima e frete (2003)

Especificagbes \ Origem Sdo José Pinhais, Fazenda Rio Grande, Rio
Negrinho, Bocailuva do sul e Colombo

Preco médio pago pela bracatinga 8,38 - 10,00

Custo frete de lenha de bracatinga R$/(m>) 5,38 - 4,85

Preco médio da serragem em R$/ (t) 11,50 - 20,00

Custo do frete da Serragem em R$/ (t) 16,68 — 20,00

Fonte: dados de pesquisa

4 Conclusodes

As principais conclusfes deste trabalho mostram que a bracatinga perde espaco para o mercado de serragem. As
empresas de aglomerados, compensados e madeiras serradas tais como a Bernek e a Placas Parana apresentam
um potencial de crescimento da demanda abrindo um espaco para mais de 3000 mcl num espac¢o de 7 anos.
Neste caso o preco da matéria prima poderia ser superior em mais de 100% do valor atual. Finalmente nota-se
gue nichos de mercado para bracatinga é suprido pela producéo atual.
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