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Producao de exceléncia para

AMARMELHO DA 'S

Grupo pretende
validar a indicacao
geogrdfica do produto.

Na pratica, certificacdo ira assegurar normas

para a producdo e criar uma espécie de

identidade. Apenas os frutos produzidos na
regido, e dentro das normas, poderao ser
chamados de “péssegos de Pelotas”

péssego de Pelotas, assim
O como os doces, sao famo-

sos em todo o Brasil. A tra-
dicao no cultivo do fruto e a qualida-
de diferenciada chamam a atencao de
paladares de todo o pais. Entretanto,
hoje faltam normas especificas ao uso
do nome e nao ha nenhuma certifica-
cao de origem garantindo ao consumi-
dor que o péssego consumido real-
mente é da regidao de Pelotas. Para
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mudar a situacao, um grupo de traba-
lho que esta tratando da indicacao ge-
ografica do produto reuniu-se em ju-
nho, em Morro Redondo-RS, para tra-
car os proximos passos do processo de
obtencao da validacao.

0 grupo de trabalho formado para
conduzir o processo na regiao inclui,
além da Embrapa a Universidade Fe-
deral de Pelotas (UFPel), Emater/RS,
AZONASUL, Associacdo Gaucha dos

Produtores de Péssego, SINDOCOPEL,
Banco do Brasil, Sindicato dos Traba-
lhadores Rurais de Pelotas e CAFSUL.

Da articulacao do grupo de traba-
lho foi fundada a APIPPEL (Associacao
dos Produtores e Industria para a In-
dicacao Geografica do Péssego da Re-
gido de Pelotas), entidade que relne
agricultores e industriais e que foi
criada especificamente para coorde-
nar o processo de obtencao da Indica-
cao Geografica. A posse oficial da di-
retoria da APIPPEL foi realizada em
outubro, em cerimonia na Embrapa
Clima Temperado.

A Associacdo ja conta com presi-
dente e diretoria e toda uma estrutu-
ra técnica que esta trabalhando no
processo. Ha um Comité Técnico que



PESSEGO

i

Qualidade e procedéncia
sdo alguns diferenciais
do produto

esta desenvolvendo o historico e as
caracteristicas diferenciais do pésse-
go para validar a Indicacao.

Protecao legal

A indicacao é uma protecéo legal
sobre a procedéncia de um produto.
E 0 que permite, por exemplo, a cer-
tificacao da origem e a criacao de
normas para a producao dos vinhos do
“Vale dos Vinhedos” galcho.

A ideia é fazer algo parecido com o
péssego em Pelotas. A indicacao geo-
grafica criara uma espécie de identi-
dade do produto e estabelecera normas
de qualidade para a producao. Apenas
os frutos produzidos na regiao, e den-
tro das regras de cultivo, poderao ser

O sabor dos péssegos da regido
Jjd sao reconhecidos em todo o Brasil

EMBRAPA CLIMA TEMPERADO

chamados de “pésse-
gos de Pelotas”. Sera
criado um selo de qua-
lidade para atestar a
origem dos frutos.

Padrao de
fabricacao

A indicacao geo-
grafica precisa passar
pelo Instituto Nacional
de Propriedade Indus-
trial (INPIl) para ser
autorizada e a criacao
da associacdo é um
dos requisitos do pro-
cedimento. Também
sao exigidos o padrao de fabricacao do
produto e a apresentacao de estudos
sobre, por exemplo, o histérico do cul-
tivo e as caracteristicas da producao
na regiao.

A indicacao garantira a exceléncia
da producao e criara melhores condi-
coes tanto para os produtores rurais
quanto para os industriais. Ao ter sua
qualidade certificada, o péssego pe-

Os doces também terdo suas normas de fabricacao

lotense podera dominar nichos de
mercado. A marca sera valorizada e o
nivel do produto reconhecido. A ideia
€ garantir a viabilidade da cadeia pro-
dutiva local, a sustentabilidade do ne-
gocio e o desenvolvimento de meca-
nismos para aumentar a renda dos en-

volvidos. -4

BRUNO ZAMORA TEORO - EMBRAPA CLIMA TEMPERADO




O “Sistema de Alerta” esta monitorando a populagdo de
mosca-das-frutas, orientando e capacitando os agricultores
quanto as formas de combate ao inseto.

A utilizacdo da isca toxica é o carro-chefe de todo
o trabalho, pois é apontada como o Unico caminho para
evitar a infestacdo dos pomares

O s produtores de péssego da regiao
de Pelotas ja contam com um sis-
tema de alerta que vai trazer sema-
nalmente informacoes atualizadas so-
bre o monitoramento da mosca-das-
frutas e sobre quais medidas deverao
ser tomadas para combater a praga.
0 sistema esta sendo criado para evi-
tar a infestacao dos pomares pelo in-
seto, ja que os inseticidas tradicional-
mente usados pelos agricultores estao
proibidos e a falta de informacao so-
bre quais passos adotar no cultivo pode
inviabilizar toda a safra local.

0O monitoramento sera feito sema-
nalmente em uma regiao que abran-
gera Pelotas, Morro Redondo e parte
de Cangucu - as trés cidades respon-
dem por praticamente toda a produ-
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cao de péssego da metade Sul galcha.
indices de presenca da mosca em cada
regiao serao relacionados a dados me-
teorologicos, principalmente chuva e
temperatura, para formar o panora-
ma da situacao e guiar os passos a se-
rem tomados.

Armadilhas

“As armadilhas (equipamento usa-
do para monitorar a presenca dos in-
setos) serao vistoriadas semanalmen-
te entre segunda e quarta-feira. Na
quinta-feira, pesquisadores e técnicos
vao se reunir e emitir boletins sobre
a presenca da praga e a severidade do
problema, para que o agricultor pos-
sa, a partir da sexta-feira, realizar os
tratos culturais”, explica o pesquisa-
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dor Dori Edson Nava, da Embrapa Cli-
ma Temperado (Pelotas/RS).

Embrapa, Emater/RS e UFPel, res-
ponsaveis pelo sistema de alerta, vao
repassar as informacoes sobre a situ-
acao da semana através de contatos
diretos com os agricultores e por meio
de jornais, radios, tv's e internet. O
produtor podera saber qual a real e
atual posicdo sobre a possivel
infestacao e se armar para combater
a mosca. Serao fornecidas orientacoes
com base nos dados coletados sobre
quais tratos deverao ser adotados nos
pomares.

Combate

Os inseticidas fosforados com
acao de profundidade foram proibidos
e nao sao mais recomendados pelo
Ministério da Agricultura, Pecuaria e
Abastecimento (MAPA) para o pésse-
go pela possibilidade de causarem
danos neurotoxicos em humanos. Com
a proibicao, os agricultores estao pas-
sando a utilizar outras formas de com-
bate a mosca, especialmente a isca
toxica.



Sao duas as principais formas de
combate a mosca-das-frutas que ata-
ca os pessegueiros: a isca tdxica e a
pulverizacao por cobertura. Na prati-
ca, ambas podem ser feitas tanto ma-
nualmente (com o costal) ou de ma-
neira mecanizada (com o trator).

A isca toxica é aplicada apenas nas
bordas do pomares, em pontos espe-
cificos. Ela é constituida por agua, in-
seticida e um atrativo alimentar (pro-
teina hidrolisada, conforme recomen-
da a pesquisa, ou aclicar, como fazem
alguns agricultores). O alimento atrai
a mosca, que acaba ingerindo também
o inseticida e morrendo. A isca é indi-
cada para prevenir que o0 pomar seja
invadido por moscas.

Pulverizacdo por cobertura

Ja a pulverizacdo por cobertura é
utilizada quando a populacao do inse-
to ja esta alta dentro do pomar. Como
0 nome ja diz, um inseticida é pulve-
rizado sobre todo o pomar. E um tra-
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tamento mais agressi-
vo. Por exigir a pulve-
rizacdo em uma area
maior, geralmente uti-
liza-se um trator para
o trabalho.

Dori Nava explica
que a arma mais indi-
cada é mesmo a isca
toxica aplicada em
partes do pomar, com
uma substancia a base
de proteina que servi-
ra de atrativo alimen-
tar, ao mesmo tempo
em que, carregada
com um agrotoxico,
matara o inseto.
Como o produto atrai
a mosca, nao é preciso fazer a apli-
cacao em todo o pomar, como ocor-
re na aplicacao por cobertura - quan-
do o inseticida é aplicado sobre toda
a area de cultivo. “Entretanto, é ne-
cessario que o controle com isca to-
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Preparacdo da calda da isca toxica — mistura de inseticida,
dgua e proteina hidrolisada — que serd aplicada no pomar

xica seja realizado ja a partir do més
de agosto, quando a populacao da
mosca-das-frutas ainda é pequena”,
ressalta Nava.

Materiais

Funcionario de uma indlstria de
conserva da regiao, Rubernei Cardo-
so trabalha com 130 produtores e ofe-
rece a eles os produtos para fazer a
isca toxica. “Damos aos Nossos pro-
dutores o que é necessario para fazer
a isca toxica para proteger o pomar
contra a mosca-das-frutas, e os pro-
dutores de péssego nos pagam com
parte da safra”, expos.

+ DICAS

® Tanto as armadilhas quanto a
isca toxica tém validade de uma
semana

® Em caso de chuva, a isca deve-
ra ser aplicada novamente

® A avaliacao das armadilhas deve
ser semanal

® Quando a armadilha estiver tur-
va, deve ser trocada

e A armadilha é amarela porque a
cor atrai as moscas

® A armadilha deve ficar comple-
tamente na vertical para o inseto
nao conseguir sair

e O liquido que é recolhido deve
ser descartado longe do pomar

® As espécies da mosca que cau-
sam danos sao Anastrefa fratercu-

A armadilha é uma espécie de bola contendo em seu interior proteina hidrolisada diluida em los e Ceratites capitata

dgua que serve para capturar e monitorar a popula¢do das moscas
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Variedade de péssego Rubimel demonstra diferencial ja no campo

ais sabor no setor de frutaria dos supermercados brasi-

leiros com a chegada das novas cultivares de péssego de-
senvolvidas pela Embrapa e apreciadas pelo consumidor. Além
de frutos grandes e de coloracao vermelho intenso, que mar-
cam a aparéncia das cultivares, o sabor doce com leve acidez é
apontado pelos atacadistas da Companhia de Entrepostos e Ar-
mazéns Gerais de Sao Paulo (Ceagesp) como o responsavel pela
aceitacao instantanea das variedades BRS Rubimel, de polpa
amarela, e BRS Kampai, de polpa branca.

“E provar e levar”, assegura Ricardo Delvecchio, que distri-
bui a fruta para uma rede de supermercados de Sao Paulo e Minas
Gerais. “Um cliente levou 20 caixas de Rubimel e no dia seguin-
te ligou para reservar mais 20, dizendo que a saida foi grande

Variedade Kampai:
polpa branca
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surpreende ata

no supermercado”. O atacadista segue enumerando as vanta-
gens: “a resisténcia € impressionante, ele fica macio, mas nao
da quebra, a gente nao vé uma fruta estragada. Nao tem devo-
lucdo, nao tem reclamacao. E resultado certeiro”, argumenta.

0 tempo de prateleira da cultivar Rubimel também foi des-
tacado pelo produtor e atacadista Wellington Galo. “Ela dura de
dez a 12 dias, enquanto o tempo da principal concorrente € de
no maximo cinco dias”, ressalta Galo, que envia cargas da fru-
ta para Belém/PA - o que significa viagem de trés dias de cami-
nhao. Observacao semelhante a de sua cliente Hortifruti, rede
composta por 23 lojas distribuidas no Rio de Janeiro e Espirito
Santo, e de quem recebeu retorno positivo. “Nosso principal ter-
mometro é o consumidor final, e a receptividade tem sido ex-
celente”, diz Renan Goltara, representante da rede.

No campo

Lancada junto ao produtor em 2007 pela Embrapa Clima Tem-
perado, a cultivar Rubimel demonstra diferencial ja no campo.
De acordo com Wellington Galo, no primeiro ano foi possivel co-
lher 12 quilos por planta, em média, contra cinco da concorren-
te. “Hoje estamos colhendo cerca de 40 quilos por planta, e os
frutos tém cerca de 120 gramas, o dobro do peso da outra vari-
edade”, diz. Na ponta do lapis os ganhos impressionam: pelas
contas de Galo, por quilo, o vendedor pode lucrar RS 5,71 com a
Rubimel contra R$1,16 da concorrente.

De olho nessas contas, o produtor e viveirista licenciado da
Embrapa em Sao Paulo, lassuo Kagi ja se prepara para atender
ao aumento da demanda. “Este ano produzimos 4 mil mudas de
Rubimel e para o proximo serdao 12 mil”, informa Kagi. Para a
Kampai, que chegou ao produtor em 2009, a producao sera de 5
mil mudas, mas € a principal aposta de Kagi: “é o péssego mais
saboroso que ja entrou na Ceagesp”, garante.

Parceria

Assim como Galo, Kagi € um dos produtores que integram a
rede nacional de adaptacao e validacao para fruteiras existente
na Embrapa, surgida com a colaboracao da Embrapa Transfe-
réncia de Tecnologia, por meio do Escritorio de Negocios de Cam-
pinas. A possibilidade de expandir o mercado produtor do pés-
sego no Brasil fez fortalecer a rede, que atua especialmente na
fase de pos-melhoramento avaliando novas selecoes.
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Segundo explica o pesquisador Ciro
Scaranari, da equipe daquele escritorio e
gestor de fruticultura da Unidade, “nesta eta-
pa, as avaliacoes sao realizadas em auxilio ao
programa de melhoramento, mas distante da
zona de acao do centro de pesquisa e em con-
vergéncia com produtores”.

“A parceria com produtores de Sao Paulo,
Espirito Santo, e Minas Gerais, além dos Es-
tados do Sul, tem colaborado muito na toma-
da de decisao sobre o que lancar ou nao lan-
car”, argumenta a pesquisadora da Embrapa
Clima Temperado, Maria do Carmo Bassols
Raseira, da equipe de melhoramento genéti-
co que desenvolveu as cultivares de péssego
Rubimel e Kampai.

CIRO SCARANARI/EMBRAPA

cultivares

Novas cultivares

As novas cultivares surgiram do desafio de aliar sabor, ta-
manho e coloracao desejados pelo consumidor brasileiro a ca-
racteristicas de cultivo necessarias a sua expansao nas potenci-
ais regides produtoras do pais, conforme apontou também pes-
quisa da Ceagesp.

O objetivo vem sendo alcancado gracas ao cruzamento de
variedade da Embrapa denominada Chimarrita, muito plantada
no Sul do Brasil, com a variedade Flordaprince, proveniente da
Florida/EUA e bem adaptada a condi¢oes de inverno ameno,
embora produtora de frutos nao suficientemente doces para os
padrdes nacionais.

“Obtivemos varias boas selecoes de polpa branca e amare-
la, que se sucedem na colheita, e duas cultivares (BRS Kampai
e BRS Rubimel) ja estao disponiveis no mercado”, explica
Raseira. Segundo informa, neste ano sera lancada mais uma
variedade, proveniente de um cruzamento diferente, mas igual-
mente adaptada as condicoes do Sudeste.

Bolachinha

Além da cultivar de polpa branca a ser lancada este ano, a
pesquisa apresentara, em breve, a oportunidade de os produto-
res brasileiros atenderem melhor a um novo nicho de mercado. O

O tempo de prateleira da Rubimel é de 12 dias, mais do que o dobro das demais

péssego chato, chamado de donuts pelos americanos, chega ao
mercado nacional proveniente da Espanha, California e Italia, mas
as variedades nao atendem a baixa necessidade de frio.

Apos cerca de 20 anos de estudos, a pesquisa agropecuaria
brasileira esta perto de entregar aos consumidores um péssego
chato apropriado as condicées de cultivo locais. O problema é
que a fruta tende a ser pequena. Entretanto a ideia € atender a
um mercado especial: o infantil. “Obtivemos resultado anima-
dor nas primeiras degustacoes feitas com criancas, sendo ain-
da necessario realizar outros testes junto aos produtores”, diz
a pesquisadora.

0 gerente local do Escritorio de Negocios de Campinas, Fer-
nando Matsuura, lembra que a Embrapa Transferéncia de Tec-
nologia, juntamente com as unidades descentralizadas de pes-
quisa da empresa, estao ampliando esforcos para que espécies
e cultivares de frutas, forrageiras, florestais e hortalicas, além
dos graos, cheguem mais rapidamente ao mercado.

Rotulagem

Mas um problema que nao afeta apenas o segmento de pés-
segos pode distanciar o consumidor final dos resultados da pes-
quisa em frutas e hortalicas: a falta de rotulagem. “Existem,
por exemplo, 200 cultivares de tomate no mercado. Como o con-
sumidor vai saber o que esta levando?”, questiona a chefe do
Centro de Qualidade em Horticultura da Ceagesp, Anita de Sou-
za Dias Gutierrez. Segundo diz, a rotulagem para mercado ex-
terno atende a todas as normas, mas so 2% do que se produz de
frutas e hortalicas é exportado.

Para Ciro Scaranari, no caso das variedades de péssego, €&
fundamental que o consumidor final saiba o que esta levando
para casa. “O produto tem de estar corretamente identificado,
e nao estou falando da marca da distribuidora ou do supermer-
cado, mas da variedade”, finaliza.

Variedade Rubimel:
polpa amarela
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